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FICHE-PROJET 
La fondation Emergences, ce sont des entrepreneurs et dirigeants qui accompagnent des porteurs de projets entrepreneuriaux créant du lien social et de l’emploi. Les questions posées dans cette fiche visent à mieux comprendre votre projet et à mieux vous connaitre, particulièrement sur les sujets au cœur de notre vocation : 
-La vocation de votre projet et votre ambition à créer du lien social

-Votre connaissance du marché et de votre environnement 

-La faisabilité de votre modèle économique

-Votre capacité à vous entourer ou à porter le projet à plusieurs.
LE PROJET

Nom du projet :

Le projet en une phrase :

Forme juridique (actuelle ou à venir) :

Coordonnées téléphoniques :

Coordonnées postales :

Coordonnées électroniques, site web :

Le projet est-il rattaché à une « structure mère » (association, fédération,...) ? Si oui, laquelle ?

Le projet a-t-il été ou est-il incubé ? Si oui, dans quel incubateur ?

LE(S) PORTEUR(S) ET LA GOUVERNANCE
Joindre le-s CV du/des porteur-s/porteuse-s.
Qui sera l’interlocuteur vis-à-vis d’Emergences ? 
Nom, prénom :

Situation professionnelle : 

Téléphone :

Adresse mail :

Coordonnées postales :

Y a-t-il d’autres personnes ou instances associées au portage du projet ?

Si oui, mentionnez leurs noms et leurs fonctions dans le projet.
Quelles sont les valeurs personnelles que vous défendez à travers ce projet ?
LE CONTENU DU PROJET ET LA VOCATION A CREER DU LIEN SOCIAL
Joindre une présentation du projet si vous en avez un.
En quoi consiste votre projet ? (5 lignes maximum)

A quel besoin sociétal mal couvert ou nouveau votre projet entend répondre ?

Dans quelle mesure votre projet génère-t-il du « lien social » ?
LA FAISABILITE DE VOTRE MODELE ECONOMIQUE
& VOTRE CONNAISSANCE DU MARCHE ET DE VOTRE ENVIRONNEMENT
Joindre un executive summary et le Business Plan synthétique répondant aux questions suivantes :
A quels publics votre projet s’adresse-t-il (bénéficiaires, acteurs, territoires…) ?

En quoi votre projet innove ou se démarque des initiatives déjà existantes (Présentez synthétiquement l’étude du marché et notamment les initiatives similaires) ? 
Comment votre projet s’inscrit dans son environnement ? (Liens créés avec vos parties prenantes notamment)

Comment imaginez-vous le modèle économique de votre activité (développez sauf si expliqué dans le Business Plan)?

Quels sont les trois grands indicateurs chiffrés de votre projet ?

Argumentez et mentionnez les évolutions dans le temps que vous envisagez.

- en terme d’objectifs (nb de personnes touchées, territoires concernés, services rendus…)

- en terme de moyens (humains, financiers, communication, investissements matériels …)

- en terme d’enjeux (bénéficiaires touchés, création d’emploi par exemple)

Quel(s) type(s) de financement avez-vous déjà obtenu ? (crowdfunding, prêt bancaire, subvention, mécénat…)
EMERGENCES ET VOTRE PROJET

Joindre un pitch vidéo d’1mn environ répondant aux 3 questions suivantes :
Quel est votre projet ? A quelle problématique sociale répond-il ? Quelles sont vos attentes quant à un accompagnement de la fondation Emergences
Quel est l’état d’avancement du projet ?

Quels sont les besoins du projet à ce jour et dans le temps (en compétences, mise en réseau, logistique, financement…) ?

Avez-vous déjà identifié des partenaires ou financeurs, privés ou publics, dont vous aimeriez vous rapprocher ? 

Si vous en avez déjà sollicité certains, quelle a été l’issue de ces contacts ?
Quelles sont vos motivations et vos limites personnelles pour mettre en œuvre ce projet dans la durée ?

- Motivations (reconversion, création d’emploi…) :

- Limites (formation, réseau, temps, solvabilité…) :
- Compétences des porteurs de projet et mobilisation extérieure (comité de pilotage, Conseil d’Administration par exemple) : 
Quelles sont vos demandes vis-à-vis de la Fondation Emergences ?

Comment avez-vous connu Emergences ?
Pour rappel, voici les documents complémentaires demandés :
-  CV du/des porteur.s de projet
-  Présentation du projet (optionnel)

-  Excutive Summary

-  Business Plan

-  Pitch Vidéo 1 mn

La transmission de vos documents doit se faire de préférence par message électronique afin de réduire les frais de reproduction et d’envoi, de faciliter et réduire les temps de transmission des documents aux membres d’EMERGENCES chargés d’instruire votre dossier.

EMERGENCES s'engage à ne divulguer aucune des informations contenues dans ce document à des personnes extérieures à ses organes de décision sans l'accord explicite de ses auteurs.
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